
Solution

POINT
● 日本国内での打ち合わせと現地法人との連携により、効率的な海外進出をサポート。
● 現地法人開業設立に伴うオフィスビル、駐在員の住宅探しに開業応援人員のホテル手配、
  　　 開業進出後のアフターフォローも行います

（ 2011年 7月①）

マーケティングから開業まで、
海外への新規出店をトータルサポート。

背   景 国内の少子高齢化に伴い成長著しい
アジアへの進出を検討、
国内業務を兼務しながら海外出張を繰り返す。

from ソウル
店舗開業までの
飲食店A社様のサポート

資産の売却 オフィスの
賃貸・仲介

新規海外進出の
コンサルティング その他事業店舗 / 倉庫の

賃貸・仲介
スターツの
海外事業

飲食店の新規進出にあたって、開業までにはエリア特性・競合先既存店・都市計画・
商慣習の違いなど、多くの調査が必要となります。A社のご担当者様は、国内の出店
業務も兼任されており、限られた時間での出張で、必要な情報を効率よく収集するのに
たいへん苦労されていました。エリア調査に３日間、相場調査に３日間、出店調査に１
日間、会社設立に半日、交通・流動動向に１日間、会計事務所や人材派遣会社への訪
問などを行った９日間の出張では、40,000 円／1日× 9日＝約 360,000 円と、飛行機代・
飲食代・宿泊代・通訳料などで約 85 万円のコストがかかっていました。

昨今の国内マーケットの縮小に加え、
経済環境の変化から、急速に海外、特
にアジアへの進出をお考えのサービス
業様が増加しております。

■物件提示マップ

■物件

Solution FILE

提   案 海外進出企業を国内外で開業サポートする
「アドバイザリー契約」のご提案

■サポートの主な流れ
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